
Facebook vs. Google Ads
5 Fragen, die du dir vor einer Entscheidung zwischen

Google Ads und Facebook Ads stellen solltest

Du hast Werbebudget, das
du mit möglichst hohem ROI
investieren möchtest.
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Starte mit:
Facebook Ads

Starte mit:
Google Ads

Steht die Steigerung
deiner Markenbekanntheit

im Vordergrund?
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Starte mit:
Google Ads

Starte mit:
Facebook Ads

Suchen potenzielle
Kunden bei Google nach
deiner Dienstleistung?
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Starte mit:
Google Ads

Starte mit:
Facebook Ads

Richten sich deine
Dienstleistungen in erster Linie

an B2B-Kunden?
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Starte mit:
Google Ads

Starte mit:
Facebook Ads

Richtest du deine
Anzeigen an eine bereits
kaufbereite Zielgruppe?
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Starte mit:
Google Ads

Starte mit:
Facebook Ads

Ist es für dich problematisch,
Grafiken und Videos für deine

Inhalte zu erstellen?
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Entwickle eine
duale Strategie

Optimiere bestehende
Kampagnen

Prüfe, ob langfristig eine
Kombination sinnvoll ist und ob du

Synergien erzeugen kannst.

www.kaibader.marketing/blog/


